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English Translation 
Adding a New Country Part 4: Additional 
Data Required for Calculating Achievable 

Potential 

Добавление новой страны. Часть 4. 
Дополнительные данные, необходимые 

для расчета достижимого потенциала 
  

MALE SPEAKER: Hi, and welcome to 

part 4 of our third video for adding 

a new country. In the previous 

video, we just finished up looking 

at our technical potential results. 

And now, we’re going to add in the 

data necessary for calculating the 

achievable potential. 

ДОКЛАДЧИК (МУЖСКОЙ ГОЛОС): Добрый 

день! Представляем вашему вниманию 

четвертую часть нашего третьего 

видео о том, как добавлять новую 

страну. В предыдущем видео мы 

рассмотрели результаты технического 

потенциала. Теперь мы добавим 

данные, необходимые для расчета 

достижимого потенциала. 

  

 So first, we’re going to go to 

the advanced inputs country tab. And 

here, we can specify the payback 

acceptance of our sector. So, for 

our residential sector, we’ll look 

at annual payback, and we’ll look at 

payback periods out to 10 years. And 

we’ll say, maybe 90 percent of 

people will accept a measure with a 

payback period of one year. And 

 Давайте перейдем на вкладку с 

подробными входными данными о 

стране. Здесь мы можем указать, 

насколько приемлем уровень 

окупаемости затрат нашего сектора. 

Для нашего жилищного сектора 

рассмотрим годовую окупаемость 

затрат. Возьмем период окупаемости, 

равный 10 годам. Допустим, что 

примерно для 90 % людей параметр 
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then, that acceptance significantly 

decreases as the payback period 

becomes longer.  

измерения с периодом окупаемости в 

один год вполне приемлем. Затем по 

мере увеличения периода окупаемости 

степень приемлемости снижается.  

  

 And so, this is used to help 

specify on a financial basis how 

people will accept the different 

measures that are included. But 

then, on the advanced inputs program 

tab, you can also specify several 

parameters for evaluating how people 

will participate in a program 

irregardless of financials.  

 Таким образом можно определить, 

исходя из финансовых показателей, 

как люди будут принимать разные 

предлагаемые измерения. Затем на 

вкладке с подробными входными 

данными программы можно также 

указать несколько параметров, чтобы 

проанализировать, как люди будут 

участвовать в программе, независимо 

от финансовых показателей.  

  

 And so, what we have are three 

different parameters here that are 

used to specify a participation S-

curve. And so, if I pull up in my 

separate helper Excel file here, 

just a visual of the S-curve, you 

can see the S-curve has three 

 Здесь у нас есть три разных 

параметра, которые используются для 

построения S-образной кривой 

участия. Если я подтяну отдельный 

файл Excel с изображением S-образной 

кривой, вы увидите, что эта кривая 

имеет три разных компонента. У нас 
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different components. We have our 

initial market penetration. We have 

our maximum market penetration. And 

then we have how quickly we 

transition from our initial market 

penetration to our maximum market 

penetration. 

есть первоначальное значение охвата 

рынка. У нас есть максимальное 

значение охвата рынка. Мы также 

знаем, как быстро мы переходим от 

первоначального значения охвата 

рынка к максимальному. 

  

 So, the maximum market 

penetration is simply specified in a 

straightforward way by just entering 

whatever you see, what percentage of 

your market is reachable. Now, for 

the initial market penetration, that 

value is specified as the maximum 

market penetration divided by a ramp 

up rate. And so, if we say our ramp 

up rate is four, then we’re assuming 

our initial market penetration is 

going to be 5 percent. 

 Таким образом указывается 

максимальный охват рынка: вы просто 

вводите то, что знаете, в процентном 

отношении. Первоначальное значение 

охвата рынка указывается как 

максимальное значение, разделенное 

на повышающий коэффициент. Например, 

наш повышающий коэффициент равен 4 — 

тогда мы предполагаем, что наше 

первоначальное значение охвата рынка 

будет 5 %. 

  

 And then we have our ramp up 

shape to help specify how quickly we 

 Затем нам нужно сформировать 

коэффициент повышения, чтобы понять, 
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transition from our initial to our 

maximum market penetration. And, 

while the ramp up shape, because 

it’s part of an exponential exponent 

in the tool, isn’t quite as 

straightforward of a parameter. To 

give you an idea for setting this 

value, you can see a couple 

different relations here. So, if you 

specify a 30 percent ramp up shape, 

that means by the fifth year that 

you’re going to be at about 52 

percent of your maximum market 

penetration. So, a little over 10 

percent by year five, and so on and 

so forth for each of these different 

levels of ramp up shape. I won’t 

read them off, but we’ll assume, 

maybe, a ramp up shape of about 40 

percent here.  

как быстро мы переходим от 

первоначального значения охвата 

рынка к максимальному. Но 

коэффициент повышения, так как он 

является частью экспоненциального 

параметра в этом инструменте, не 

вполне явный. Чтобы понять, как 

задать это значение, необходимо 

проследить несколько разных связей. 

Например, если задать коэффициент 

повышения 30, это значит, что каждый 

пятый год вы будете получать около 

52 % от максимального значения 

охвата рынка. Т. е. к пятому году 

чуть больше 10 %, и так далее для 

каждого из разных уровней 

коэффициента повышения. Предположим, 

что здесь коэффициент равен примерно 

40 %.  

  

 So that helps--so together with 

this S-curve, as well as in the 

 Данное значение, S-образный 

график, уровень приемлемости 
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payback acceptance, the tool 

calculates the achievable potential 

by scaling the technical potential. 

And so, the last parameter that we 

need to enter is our assumed 

incentive levels. And so, we’re 

going to assume an incentive level 

of about 50 percent. So this is 

saying that the end user is 

responsible for 50 percent, and 

about 50 percent of the price of, 

you know, the incremental cost of 

the measure is going to be covered 

by the utility. 

окупаемости затрат — все это 

инструмент использует для расчета 

достижимого потенциала с учетом 

технического. Последний параметр, 

который нам нужно ввести, — это 

предполагаемые уровни 

стимулирования. Предположим, что 

уровень стимулирования равен 50 %. 

Это значит, что конечный 

пользователь несет 50 % затрат, и 

около 50 % затрат — это добавочные 

затраты, которые будут покрываться 

энергетической компанией. 

  

 And then finally, we just need 

to enter the weighting for our 

achievable potential, since you can 

specify the weights independently 

for the technical and achievable 

potential. And, actually, before we 

go look at our results, I just 

realized we need to also fill in--

 Наконец, нам необходимо ввести 

весовой коэффициент для нашего 

достижимого потенциала, т. к. мы 

можем указывать весовые коэффициенты 

отдельно для технического и 

достижимого потенциалов. Прежде чем 

мы рассмотрим результаты, напомню, 

что мы только предполагаем, что 
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we’ll just assume the same numbers 

here for each of our programs. Of 

course, in reality you want to base 

that off of historical performance 

of these programs. But just for 

simplicity’s sake, we’ll assume the 

same there. 

цифры одинаковы для всех программ. 

Конечно, на самом деле они зависят 

от конкретной реализации этих 

программ. Но для простоты мы 

предположим, что в данном случае 

цифры одинаковы. 

  

 So now, we can see that our 

graphs for both the waterfall chart 

and the bubble chart are fully 

working for the achievable 

potential. And while the shape of 

both of these graphs are very 

similar to our technical potential 

graphs, we can see that the 

magnitude of the results is 

significantly smaller, as we would 

expect for the achievable potential.  

 Итак, мы видим, что наши 

графики — и каскадная диаграмма, и 

пузырьковая —– полностью могут быть 

использованы для достижимого 

потенциала. Несмотря на то, что 

форма этих диаграмм очень похожа на 

форму наших диаграмм для 

технического потенциала, мы видим, 

что результаты значительно ниже, что 

и ожидалось для достижимого 

потенциала.  

  

 All right. Thanks so much for 

watching. And tune in for the final 

 Отлично. Спасибо за просмотр. 

Впереди — заключительная часть линии 

оценки структурных элементов ЭЭ. 
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part on the EE building block 

assessment path. 

  

END OF FILE 

 

КОНЕЦ ФАЙЛА 

 

  
  

 


